Strumento 1 // Classificazione (segmentazione) di lavoratori autonomi, micro- e piccoli imprenditori/imprese

Tipo di attivita economica

Sopravvivenza e autonomo
per necessita; anche in
combinazione con lavoro
retribuito o sussidi

Lavoratore autonomo —
spinto dall’'opportunita

Microimprenditore - spinto
dall'opportunita

Autonomo stile di vita
Orientato alla crescita;
spesso in forma ibrida e a
volte persino virtuale

Microimpresa - orientata
alla crescita

Numero
indicativo
di posizioni
interessate

Meno di 1ETP

1ETP

1-4ETPE

1ETP

1-5 ETP

Obiettivo/aspirazione
dell'imprenditore - classificazione
generale

Non guarda alla crescita economica,
bensi alla sopravvivenza; mentalita

di sopravvivenza, senza separazione
tra gestione finanziaria personale e

d'impresa

Non ha una visione chiara per
crescere; investe fondi propri (di
modesta entita); consapevolezza del
proprio ruolo; controllo prudente dei
fondi

Sfrutta le opportunita offerte dal
mercato con una crescita graduale e
organica se si presenta l'occasione;
competenze tecniche e capacita

di adattarsi per cogliere nuove
opportunita; attento ai costi

Attento ai guadagni veloci e alla
propria crescita personale; non
necessariamente con un orizzonte
temporale di lungo periodo; fondi e
attivita patrimoniali propri; in grado
di operare online

Growth orientation and capital
accumulation; Stabilization of
income; accumulated reserves and
savings; business experience and
relations with third parties such as
accountants, advisers, financiers

Principali criticita
finanziarie relative alla
salute finanziaria (a livello
d’attivita d'impresa) e
benessere finanziario

(a livello personale e
familiare)

Fatica ad arrivare a fine
mese e non fa distinzione
tra gestione finanziaria
personale e d'impresa; piu
fonti di reddito in famiglia

Inizia ad avere maggior
controllo sulle questioni
finanziarie; fatica a
stabilire i prezzi in

base ai costi; problemi
di recupero crediti;
amministrazione carente

Si concentra ancora sulla
raccolta di finanziamenti
da fonti tradizionali che
sono meno interessate

a questa categoria;
riesce ad avere un certo
controllo sulla liquidita;
problemi di contabilita

Spesso tentato di
risolvere i problemi da
solo; cerca finanziamenti
online; orizzonte di breve
periodo

Interesse nei confronti di
pacchetti di finanziamento
completi e necessita di

un piano di crescita e di
finanziamento equilibrato;
['eccessivo ottimismo
potrebbe rivelarsi un collo
di bottiglia

Autovalutazione della situazione attuale da
parte dell'imprenditore e indicazione delle
proprie aspirazioni

Valutazione del coach/ mentor e stima del
potenziale per passare di livello
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